EXPORT IA.O : PROSPECTER
LE MONDE DE DEMAIN

Béatir votre écosystéme de prospection

Objectifs Principaux

e Renforcer les capacités de prospection des PME gréace a des outils d'lA modernes.

e Accélérer la diversification des marchés internationaux en identifiant de nouvelles opportunités.
e Démystifier I'intelligence artificielle et faciliter son intégration dans les processus d’exportation.
e Innover en passant d’une prospection traditionnelle a une prospection augmentée par I'lA.

Contenu de ’laccompagnement

1. Audit des méthodes actuelles de prospection (outils, scripts, etc.).

2. Playbook personnalisé : offre, ICPs, personas, scripts courriels, LinkedIn, pitchs téléphoniques,
préparation aux objections, simulations, lead magnets, scoring, qualification.

3. Choix des outils adaptés (base de données, CRM, séquences email, etc.)

Implémentation pratique avec démonstration et accompagnement.

5. Livrables : Playbook, configuration des outils, guide d’utilisation.

»

Modalités et Durée

3 mois (75-80h) pour le consultant, distanciel/présentiel, suivi régulier avec I'entreprise.

Investissement et Subvention

Colit total : 9 750$ (avant taxes)

Subvention : 70% par Développement Economique Canada

Coit final client : 2 925$ (avant taxes)

Paiement a |'acceptation. Contactez-nous deés aujourd'hui pour discuter de vos besoins et démarrer
votre transformation vers une prospection augmentée par I'lA.




